
Specialist e-commerce 

Alejandro Colin     Head of Retail
alejandro.colin@vtex.com

● Cuenta con más de 20 años de experiencia en retail, ha colaborado en 

compañías como Grupo Salinas, Liverpool, Netshoes, Priceshoes y Gerson 
Lehrman Group NY y VTEX. 

● En el mundo digital cuenta con más de 10 años de experiencia en temas de 

estrategia, implementación, operación y consultoría de canales digitales, 
colaborando en más de 100 proyectos de comercio electrónico para 
diferentes industrias.

● Ha participado en más de 70 foros sobre ecommerce y ha dado cátedra en  
institutos como el Tecnológico de Monterrey  ISDI y AMVO. 
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Agenda
  
● 4 Revolución Industrial
● Economía de redes
● SEM & SEO
● Pagos y Fondeos
● Mindset digital

 
 

https://drive.google.com/file/d/1DIKUJsE_4e3pbemwv7ojFbu8LxyfjTJs/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1DIKUJsE_4e3pbemwv7ojFbu8LxyfjTJs/view?usp=sharing
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INDUSTRIA 4.0

1. Distinguir, estudiar las nuevas tendencias y 
observaciones Strategy.

1. Sistemas interconectados e inteligentes Machine 
Learning, Artificial Intelligence.

1. Business Intelligence para la información de ventas de 
sus tiendas en todo el mundo Big Data. 

1. Uso de tecnología RFID , QR , CRM   Traceability. 



What has COVID-19 
meant for your 
business?



1980’s 1990’s 2000’s 2010’s

Pull / Inbound marketing

Red en Marketing

                          Push / Outbound Marketing

4 decades of consumer marketing



2000

2019

Efecto Red de Logística
Instagram sold for $1 BILLION 

usd because of the contribution 
of its 30 million users.

Instagram es una forma rápida, hermosa 
y divertida de compartir tu vida con 
amigos y familiares.

Toma una foto o un video, elige un filtro 
para transformar tu apariencia y luego 
publícalo en Instagram.

● Better geographic 
coverage.

● Lower or same prices. 
● More risk partners.
● Faster :delivery, pickups, 

development.



Network Mindset
● Todos los equipos para exponer sus datos.

● Equipos para comunicarse a través de 

interfaces.

● No se utilizará ninguna otra forma de 

comunicación entre procesos.

● Interfaces, sin excepción para ser 

externalizadas.

● Cualquiera que no cumpla con el mandato de 

ser despedido.

Efecto Red Incompany



● Considered proprietary 
Methods, barriers to 
competition

● Estimated global TAXI 
market. 

● Estimated market share.

● Estimated risk adjusted 
cash flow

● Better geographic coverage

● Lower or same prices. 

● More risk partners.

● Faster: delivery, pickups, 
development

Efecto Red en Finanzas



The Game
Efecto Red Incompany



source: social media examinr

las plataformas más valiosas.

Google

Apple

Amazon

facebook

uber
Oracle

paypal

Netflix
Alibaba

Tencent

Rakuten

Xiaomi

Softbank SAP
Spotify

Nasper
Mercado Libre

VTEX
Kavak

North America

Asia
Europe Africa & LATAM

Inditex

Oportunidad



PLATFORM OVERVIEW

The headless promise:
complete autonomy to build 
whatever you want.



PLATFORM OVERVIEW

Maquetado básico para aprovechar 
la economía de redes. 

Commerce Platform
Commerce 

Platform

Monolithic
Architecture

Ecosystem

Commerce APIs

API-Oriented Architecture

Ecosystem 
APIs

API Mediation

Custom front-ends
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 SEM 
&
 SEO
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 Fondeos 
&
 Pagos
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FIBRA's
Instrumento para el financiamiento 
de proyectos relacionados con el 
mercado de bienes raíces

Oportunidad

Sofipos
Entidades de microfinanzas facultadas para Expedir y 
operar tarjetas de débito y tarjetas recargables - Otorgar 
préstamos o créditos a sus Clientes - Recibir o emitir 
órdenes de pago y transferencias - Recibir pagos de 
servicios por cuenta de terceros
  

Capital Semilla
fuente de financiación utilizada por las personas que 
buscan crear una empresa, en las que se financian 
proyectos empresariales antes de que nazcan. Es un 
método de financiación inicial con el objetivo de aportar 
fondos para que se pueda desarrollar una idea de 
negocio con muchas posibilidades de futuro

Fintechs BNPL
BNPL es diferente a realizar una compra con 
una tarjeta de crédito. los acuerdos de BNPL 
a menudo no cobran intereses ni tarifas. Pero 
tienen un calendario de pago fijo. La mayoría 
de las empresas compran ahora y pagan 
después solo requieren una verificación 
crediticia blanda



Mindset del C-level en
 la Transformación 
Digital
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Transformación Digital.
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Expertos en 
el negocio.

Expertos en 
digital.

Fondeo 
propio +
Capital seed.

++

Oportunidad



Specialist e-commerce 

Alejandro Colin    VP Nuevos Negocios 
VTEX

Gracias !!!
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